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WSTEP

Skoro zakupites tego ebooka, to najprawdopodobniej powaznie
rozwazasz mozliwos¢ napisania wtasnego ebooka na okreslony
temat. Logicznie rzecz biorac szukasz informacji na ten temat, bo
prawdopodobnie nigdy wczesniej niczego podobnego nie tworzytes,
i nie wiesz, jak to zrobi¢. Ba, moze nawet nie wiesz, od czego
zaczaC. Nie masz sie czym przejmowac, to najzupetniej normalne.
W koncu zawsze najtrudniejszy, jest ten pierwszy krok, a potem to

juz samo ,,idzie”.

Moge Cie pocieszyc¢, ze trafites we wtasciwe rece. Trafites w rece
autora, ktory sprzedat tacznie najwiecej ebookow posrod
wszystkich autorow ebookow wydanych za posrednictwem
wydawnictwa "Ztote Mysli" - juz blisko 2 tysigce. Oczywiscie, jest
to bardzo mato w porownaniu do takich przecietnych naktadow
ksiazkowych w stylu 6 - 8 tysiecy [przecietny naktad ksiazki
w Polsce, to wtasnie 6 tysiecy egzemplarzy], ale to sg wszystko

ebooki, a nie tradycyjne ksiazki.

Staratem sie w tym tekscie przedstawic, jak najwiecej informacji

potrzebnych na drodze do stworzenia wtasnego ebooka, w jak



najbardziej prosty i zrozumiaty sposob. Wtasnie dlatego w wielu
miejscach bede odwotywat sie do zagranicznych zrodet: oczywiscie
do ebookow, z ktorych czerpatem wiedze i inspiracje do napisania

tej publikacji.

To zadziwiajace, jak mato mozna znalez¢ zrodet traktujacych
o tym temacie. Jest cata masa tekstow na wszelkie mozliwe
tematy, ale na ten najwazniejszy z najwazniejszych jest ich
bardzo mato. Te, ktore okazaty sie najbardziej wartosciowe,

zostaty wykorzystane w tym ebooku.

Struktura tego ebooka przedstawia sie w bardzo prosty, niejako
tancuchowy sposdb. Raczej nie polecam czytania go wybiorczo.
Chciatbym Cie sktoni¢ do przeczytania go w catosci, chociaz jeden
raz. By¢ moze te najbardziej uzyteczne informacje, ktorych
szukasz, znajduja sie gdzies miedzy wersami, a nie tam, gdzie bys

sie tego spodziewat po lekturze spisu tresci.

Pisanie ebooka, az prosi sie o porownanie do pisania ksigzki. Jest
to mniej wiecej to samo, ale ebook, to publikacja elektroniczna,
przeznaczona dla uzytkownikow Internetu i w wiekszosci
przypadkoéw czytana z poziomu monitora komputerowego. To
i jeszcze wiele innych elementdéw ebooka, ktore czynig go czyms
zupetnie réznym od tradycyjnej ksiazki, wymuszajg na ich autorach

odpowiednie podejscie oraz zastosowanie odpowiednich technik



pracy. Jednak to wcale nie oznacza, ze pisanie ebooka, jest
trudniejsze niz pisanie ksigzki. Po lekturze mojej publikacji mam
nadzieje, ze samodzielnie dojdziesz do wniosku, ze tworzenie
ebooka, jest prostsze, tatwiejsze i bardziej zyskowne od pisania

klasycznej ksiazki.

Aby w petni zrozumie¢, dlaczego tak jest, swoja publikacje
rozpoczynam wtasnie od omodwienia tego, czy wtasciwie jest
ebook. W pierwszej czesci ebooka o pisaniu ebookow, znajdziesz
wiele informacji, o ktérych by¢ moze jeszcze nie wiedziates.
A wiec przede wszystkim dowiesz sie o tych wszystkich cechach,
ktore czyniag ebooka, wtasnie ebookiem, a nie czyms$ innym.
Zestawienie tych cech pozwoli Ci zrozumie¢ historie
elektronicznych publikacji, ktorg mozna poréwnac¢ do klasycznej
historii o Kopciuszku, ktory zaczynajac od niczego - od bycia
ciekawostka uzyteczng i interesujaca tylko dla waskiego grona
specjalistow - doszedt do oszatamiajacego sukcesu. Sukcesu - jak
na razie - gtownie u naszych zachodnich sasiadow, ale tylko do
czasu. Odpowiedz na pytanie, dlaczego ebooki odnosza mate
i mniejsze sukcesy takze u nas, w Polsce, oraz dlaczego za jakis
czas zaczng odnosi¢ sukcesy duze i wielkie, poznasz po lekturze

rozdziatu pt. ,,Dlaczego warto inwestowac w ebooki.”

Lektura czesci pierwszej tego ebooka ma za zadanie utwierdzic¢ Cie

w przekonaniu, ze wszystko co najlepsze dla ebookow, to dopiero



przed nimi, a Twoj zamiar, aby ukroic jaka$ czastke tego wielkiego
tortu dla siebie, jest jak najbardziej stuszny. Dzieki temu z
wiekszg wiarg w to wszystko bedziesz mogt przejs¢ do czesci |l
tego ebooka, gdzie czeka na Ciebie ogromna dawka wiedzy czysto
praktycznej, ktéra porusza wszelkie sprawy zwigzane z pisaniem,
tworzeniem, sprzedawaniem i rozsytaniem swoich ebookow

klientom.

Wiedza przekazana w tej drugiej czesci stanowi esencje tej
publikacji. Jest to wiedza sprawdzona nie tylko przez samego
autora, ale przez réznych innych autorow ebookow. Jest to wiedza
bedaca rezultatem podgladania tego, co robig inni, odnoszacy
sukcesy autorzy ebookdéw i przenoszenia ich doswiadczen oraz
pomystdw na grunt polski. Wreszcie, jest to ten caty sekret, ktory
pozwolit sprzeda¢ mi juz blisko 2 tysigce ebookow za
posrednictwem wydawnictwa “"Ztote Mysli" i wreszcie jest to
wiedza, ktora pozwolita odnies¢ temu wydawnictwu taki sukces,

jaki odniosto.

W Il czesci tego tekstu znajdziesz réznego typu informacje nie
zwigzane bezposrednio z tworzeniem ebooka. Jest to czesc
skoncentrowana na zagadnieniach marketingu oraz reklamy
gotowego juz ebooka. Koncentruje sie ona na sposobach
skutecznej reklamy, a takze omawia wszelkie sprawy zwigzane

z efektywnym wykorzystaniem powierzchni reklamowych



dostepnych, tak na witrynach internetowych, e-zinach, czy innych
miejscach stanowigcych przepustke do pozyskania wielu setek

uzytkownikow Internetu.

Podsumowujac to wszystko, moge powiedzie¢, ze juz za chwile
odkryje przed Toba sekrety pisania i zarabiania na ebookach -
produktach XXI wieku, szturmem zdobywajacych polski Internet.
Bez wzgledu na to, czy szukasz dodatkowego, czy jakiegokolwiek
dochodu - prawdziwg szanse stwarzaja Ci ebooki. Bez wzgledu na
to, kim jestes i co aktualnie robisz - ebooki stwarzaja Ci szanse,
aby swoje zainteresowania, swoja pasje, swoje hobby
i doswiadczenie zawodowe, zamieni¢ w staty, regularny dochod
pasywny, a wiec dochdd otrzymywany wiele razy za raz wykonang
prace - w naszym przypadku jest to tantiema autorska, ktora

otrzymujesz za kazdy sprzedany egzemplarz swojego ebooka.

Aby zaczac zarabiac¢ na ebookach wcale nie potrzebujesz znac sie
doktadnie na komputerach, programowaniu, tworzeniu stron
internetowych itp. rzeczach. Dlaczego? Bo jedyne, czego Ci
potrzeba, zeby stworzy¢ wartosciowego i dochodowego ebooka, to
pomyst, komputer z dostepem do Internetu i zwykty edytor
tekstowy - do jego napisania. To wszystko. Na pewno komputer

i edytor juz masz, wiec zostaje Ci jeszcze tylko pomyst na ebooka.



Pomyst na ebooka nalezy samodzielnie wykreowac korzystajac ze
swojej wiedzy oraz ze swoich lub cudzych doswiadczen. Przede
wszystkim: musisz wybrac¢ dziedzine, ktorej bedzie dotyczyt Twoj
ebook. To musi by¢ co$, na czym znasz sie co najmniej dobrze
i jestes pewien, ze tak naprawde jest. Nastepnie - musisz znalez¢
okreslony problem w obrebie tejze dziedziny i napisac¢ praktyczny
poradnik na temat sposobow rozwigzania tego problemu. To

wszystko.

Brzmi to bardzo prosto i przyjemnie, wiec dlaczego by nie
sprobowa¢ tego zrobi¢? Dlaczego by nie napisa¢ i zaczac
sprzedawac¢ wtasnego ebooka? Przeciez ten rynek w Polsce jest
mato konkurencyjny. Zaledwie garstka osob osiaga dochody liczone

w tysigcach ztotych ze sprzedazy swoich i/lub cudzych ebookow.

To, i bardzo mate koszta tej dziatalnosci sprawiaja, ze nie istniejag
w praktyce bariery wejscia i zaistnienia na tym rynku w polskim

Internecie.

Dzieki temu wszystkiemu mozna swoje hobby, doswiadczenie
i umiejetnosci zawodowe zamieni¢ w duze - bynajmniej nie
wirtualne - pienigdze. Ponadto - te dochody sa w praktyce
nieograniczone. Juz w tym momencie mamy przyktady, ze tak

w istocie jest.



Wspomniatem o garstce autoréw, ktérych dochody ze sprzedazy

ebookow liczg sie juz w tysigcach ztotych.

Dodajmy do tego wszystkie te osoby, ktore zajmuja sie wytacznie
sprzedawaniem  ebookow  autorstwa  kogos innego za
wynagrodzeniem prowizyjnym, ktorych dochody z tego typu
dziatalnosci zawieraja sie w przedziale od kilkudziesieciu do nawet
kilkuset ztotych miesiecznie oraz przyktady wydawnictw
internetowych wydajacych tylko i wytacznie ebooki, ktorych
sprzedaz liczona jest juz w tysiacach sprzedanych egzemplarzy,

a zysk z tej sprzedazy siega kilkudziesieciu tysiecy ztotych.

To daje duzo do myslenia, prawda?

Jedyne co Ciebie ogranicza i powstrzymuje przed skorzystaniem
Z tego prawdziwego ,,ebookowego boomu”, to brak informacji co
nalezy konkretnie zrobi¢, zeby swoja wiedze zamienic

w zyskownego ebooka.

Te wiedze uzyskasz po przeczytaniu tej publikacji. A wiec - nie

zwlekaj i zabierz sie do uwaznej lektury!



CZESC 1

CO POWINIENES WIEDZIEC
O EBOOKACH?



1. EBOOK - CO TO TAKIEGO?

Ebook (skrot od ,electronic book” - dostownie ,elektroniczna
ksigzka”) - to elektroniczny (wirtualny) odpowiednik tradycyjnej
ksiazki. Innymi stowy: jest to ,,normalna” ksigzka, tyle ze dostepna

w postaci plikdbw komputerowych.

Ebooki zostaty szumnie nazwane ,,ksigzkami XXI wieku”, rewolucja
porownywalng do wynalezienia przez Gutenberga ruchomych
czcionek drukarskich oraz najwiekszym i sSmiertelnym wrogiem
tradycyjnych ksigzek. Te i tym podobne epitety na pewno sa nieco
przesadzone, ale cos$ w nich jest. Przekonasz sie o tym, zapoznajac
sie z najwazniejszymi cechami ebookow, ktore decydujg o ich

popularnosci:

= DOSTEPNOSC. Ebooki sa dostepne 24 godziny na dobe, 7 dni
w tygodniu i 365 dni w roku. O kazdej porze dnia i nocy mozesz
dokonac ich zakupu z dowolnego miejsca na swiecie. Jedyne czego
potrzebujesz w tym celu, to komputer z dostepem do Internetu.
Ebooka mozesz zakupi¢ na stronie www, na aukcjach
internetowych lub kontaktujac sie z adresem mailowym podanym

w ogtoszeniu (prasowym lub internetowym).



= CENA. Ebooki sa zdecydowanie tansze od tradycyjnych ksiazek.
Ich produkcja i dystrybucja nie uwzglednia takich kosztow jak:
druk, transport, magazynowanie, prowizje dla posrednikow
(hurtownia ksigzek, ksiegarnia) - stowem kosztow nierozerwalnie
zwigzanych z tradycyjnymi ksigzkami. Kupujac ebooka, ptacisz
tylko za wiedze w nim zawarta, a nie za wynagrodzenie catej armii
ludzi potrzebnych do jego przygotowania. Tych ludzi po prostu nie
ma, bo sg tutaj niepotrzebni, wiec te pieniadze, ktore trzeba by
byto wydac na ich pensje pozostang w Twojej lub Twojego klienta

[jesli juz sprzedajesz ebooki] kieszeni.

= DOSTAWA. W przypadku ebookdéw nie istniejg zadne koszta
zwigzane z ich dostawa. Wszystko odbywa sie wirtualnie.
Zamawiasz, ptacisz i otrzymujesz swojego ebooka. Zadnego stania
w kolejkach, zadnego biegania na poczte po odbidr przesytki.
Wszystko odbywa sie w ciggu kilku minut siedzenia przed
komputerem. Warto w tym momencie wspomnie¢ o opcji wydruku
zakupionego ebooka, ktora staje sie coraz bardziej popularna.
W tym momencie, jesli Twdj klient chce otrzymac ebooka
wydrukowanego w postaci do ztudzenia przypominajacej
tradycyjna ksigzke, to pojawiaja sie dodatkowe koszta, jak:
wydruk, oprawa, wysytka. Jednakze, jest to ,tylko” dodatkowa
opcja, gdyz normalnie ebooka otrzymuje sie droga elektroniczng
w postaci pliku komputerowego, co jest praktycznie darmowe

zarowno dla wysytajacego, jak i odbierajacego taka ,,przesytke”.



= PLATNOSC. Zaptaci¢ za ebooka - to nic prostszego. Masz wiele
mozliwosci poczawszy od przelewu na konto autora/wydawnictwa
w banku internetowym, poprzez skorzystanie z internetowych

serwisow transakcyjnych (jak np. Allpay - http://www.allpay.pl/;

czy Pay4U - http://www.payu.pl/), a nawet skonczywszy na

tradycyjnym ,zatrudnieniu” poczty i odebraniu ebooka na
dyskietce, ptycie CD, lub wydrukowanego i oprawionego, jak
typowa ksigzka - wystana do Ciebie za zaliczeniem pocztowym

(pobraniem).

= KOPIA. Z tradycyjna ksiazka, jest problem w robieniu notatek na
marginesach, podkreslaniem - stowem prawdziwego korzystania z
zawartej w niej wiedzy. Wiadomo, ze ksigzka swoje kosztuje i nie
mozna jej niszczy¢ swoimi ,bazgrotami”. Z ebookiem nie ma
takiego  problemu. Wystarczy samodzielnie = wydrukowac
interesujace Cie fragmenty lub nawet catego ebooka i gotowe.
Mozesz nanosi¢ wtasne notatki, podkreslac, robi¢ dopiski - stowem
uzywac ,na catego” i nic sie nie stanie, jesli za jaki$ czas wydruk
stanie sie nieczytelny, zgubisz go lub zniszczysz. Ebook jest
przeciez ciggle w pamieci Twojego komputera - zwarty i gotowy do

ponownego wydrukowania.

= MIEJSCE NA POLKACH. Z ebookami mozesz sie przesta¢ martwic
o pekanie potek pod ciezarem zgromadzonej na nich wiedzy.

Jedyne miejsce, jakie zajma ebooki, to miejsce na twardym dysku


http://www.payu.pl/
http://www.allpay.pl/

w Twoim komputerze, ktorego na pewno masz dosyé, zeby

zgromadzi¢ catg biblioteke ebookow i zupetnie tego nie odczud.

= INTERAKTYWNOSC. Oprocz suchego tekstu, ze schematami,
rysunkami, zdjeciami, tabelami itp. w ebooku mozesz znalezé
takze interaktywne elementy, dzieki ktorym bedziesz mogt
doktadniej zapoznad sie, z omawianym tematem. Nie potrzeba juz
wertowac bibliografii podanej na koncu ksigzki, nachodzi¢ panig
bibliotekarke w roéznych bibliotekach, (,,bo przeciez tego nigdzie
nie ma”) - w ebooku to wszystko masz na wyciagniecie... a raczej

klikniecie myszka.

= KONFIGURACJA. Tekstu, czy uktadu stron w tradycyjnej ksigzce
- nie mozesz w zaden sposob zmieni¢, ale za to w ebooku mozesz
w dowolny sposob go sformatowac i dostosowac do swoich potrzeb.

To wazna rzecz dla osob niedowidzacych lub starszych.

= EKOLOGIA. Na pewno wiesz, jak teraz wazna, jest ekologia.
Jesli tak, to na pewno przeméwi do Ciebie wymiar ekologiczny
ebookow. Ebook to przede wszystkim program komputerowy, ktory
nie ma zadnej stycznosci z papierem, a to oznacza brak scietych
drzew, potrzebnych do przerobienia na papier. Jednakze nie
mozna pomina¢ tego faktu, ze ebooki coraz czesSciej mozna
zamowic¢ w postaci wydruku, za pomocga ktorego ebook zmienia sie

niemalze w klasyczna ksigzke. Jest to jednakze tylko pewien



dodatek, dodatkowa opcja, a nie tak jak w przypadku ksigzek:
gtowna ijedyna forma ich wystepowania. Tak, ze ebook nie
wywiera negatywnego wptywu na $Srodowisko oraz oszczedza Twoj
czas inerwy, ktore w przeciwnym razie musiatbys strawi¢ na

szperanie, czy szukanie ,,papierkow”.

=  JAKOSC. Ogromna wiekszo$¢ ebookéw, to wydana
w profesjonalny sposob, bardzo wysokiej jakosci publikacija,
napisana pod katem odpowiednio wczesniej wybranego grona
klientow [tzw. niszy rynkowej], bedaca odpowiedzia na pewng
okreslong potrzebe tych ludzi, a wiec w petni zgodna ze wszystkimi
wymaganiami marketingowymi. Oczywiscie, takze wsrdod ebookdow
trafiaja sie publikacje stabe, ale to zadna nowos¢®. To co
odrdznia na polu jakosci ebooki od ksigzek, to tematyka. Raczej
rzadko spotyka sie ebooki traktujgce o beletrystyce i sg to

pozycje, ktore wcale nie sprzedaja sie najlepiej.

Za to zdecydowana wiekszos¢ ebookow, to poradniki ,,know-how?”,
czyli zawierajace spis zasad, technik i sposobow na rozwigzanie
jakiegos problemu, z danej dziedziny, o czym - zwykle - pisze jakis
specjalista lub osoba, ktéra przynajmniej jest z danego tematu po
prostu dobra. To gwarantuje wysoka jakos¢ przekazywanej za

posrednictwem ebooka wiedzy.



= FORMA. Ebooki daja wybor. Mozna je zamowié¢ w klasycznej
formie elektronicznej i czyta¢ z monitora. Mozna je takze
wydrukowa¢ na wtasng reke i czyta¢ z kartki. Mozna takze
zamowi¢ ebooka w postaci wydruku i otrzymad go za pomoca
przesytki pocztowej - zupetnie tak jakbys zamawiat klasyczna

ksigzke. Stowem masz wybdr.

= DO WIELORAKIEGO UZYTKU. Ebooki doskonale nadaja sie na
sprzedaz jako samodzielny produkt. Mozna ich takze uzywad, jako
gratisow lub prezentow. Cokolwiek bys nie wymyslit, do tego

najlepiej nadadza sie ebooki©.

= ZYSK. Sprzedaz ebookow, to bardzo zyskowne przedsiewziecie.
Niczym specjalnym nie jest stopa zwrotu zebooka rzedu
kilkunastu, czy kilkudziesieciu procent. Oznacza to, ze z kazdej
ztotowki wydanej przez klienta na zakup ebooka, do Ciebie wraca
20, 30, 50, 70, a nawet wiecej groszy. Porownaj to do 3,5% lokat
rocznych, lub gietdy, gdzie zyski rzedu 10, czy 20 % sa czyms
wielkim, a przez to trudng do uzyskania i rzadko spotykang rzecza.
Prawda, jest taka, ze wtasny ebook, to najlepsza inwestycja

i sposob na szybkie pieniadze.

= SPOSOB NA BIZNES. Ze wzgledu na wysokie zyski, tatwosc¢
i szybkos¢ tworzenia oraz niskie naktady potrzebne na

uruchomienie firmy sprzedajacej ebooki, jest to dobry pomyst na



wtasny biznes. Faktycznie potrzebny jest tylko komputer, dostep
do sieci oraz kilka programéow w stylu edytor tekstowy, klient
poczty itd. Do zbudowania wtasnej witryny, poprzez ktora bedziesz
sprzedawat ebooki potrzebna bedzie znajomos¢ jezyka html oraz
zagadnien zwiazanych ze sprawami technicznymi. Jednakze brak
ich znajomosci wcale nie oznacza koniec marzen o interesie, bo
przeciez mozesz zatrudni¢ lub wynajac¢ kogos, kto to wszystko

zrobi za Ciebie lub Ciebie tego nauczy.

= DOCHOD PASYWNY. Napisanie, wydanie, a nastepnie
sprzedawanie wtasnego ebooka, to sposdb na wypracowanie sobie
dochodu pasywnego, a wiec dochodu, ktory otrzymujesz wiele razy
za raz wykonang prace. Tym sam powiekszasz zbior wtasnych
aktywow, a wiec tych rzeczy oraz elementéw, ktore ,,wktadaja”
pienigdze do Twojej kieszeni. Wtasny ebook, czy to sprzedawany
za posrednictwem wydawnictwa internetowego, czy samodzielnie,
jako firma o profilu wydawniczym [bo tak, to musi by¢ w swietle
prawa robione, aby byto formalnie wszystko w porzadku], to dobra
alternatywa dla innych metod zwiekszenia swojego dochodu

w stylu awans w pracy, zdobycie wyzszego wyksztatcenia itd.

Zamiast np. inwestowac kilkanascie tysiecy ztotych w studia i kilka
lat swojego zycia w nauke na danym kierunku, moze lepiej
zainwestowac kilkaset ztotych i kilka miesiecy w napisanie swojego

ebooka, a nastepnie czerpac z niego zyski przez co najmniej kilka,



jesli nie wiecej, lat. | nie mowie tutaj o zyskach rzedu kilkaset
ztotych, a taka podwyzke mozesz [jedynie taka] otrzymad, jesli
pokazesz swojemu pracodawcy $wiadectwo ukonczenia wyzszych
studiow. Mowie o dziesigtkach tysiecy ztotych na przestrzeni kilku
lat. Sam rozwaz, co jest bardziej optacalne, tatwiejsze i po prostu

lepsze.

= tATWE DO WYPRODUKOWANIA. Ebooki tworzy sie tatwo
i szybko. Ich sprzedaz mozna niemalze w petni zautomatyzowac.
Ponadto ich sprzedaz poprzez witryne www, jest mato
skomplikowana techniczne i zajmuje mato miejsca na serwerze.
Warto zauwazy¢, ze w przeciwienstwie np. do newsletterow kupno
ebooka traktowane jest jako pojedyncza czynnos¢ i klient raczej
nie oczekuje i nie spodziewa sie, abys co jakis czas aktualizowat
jego tresc¢ oraz przesytat mu nieodptatnie aktualng wersje swojego
ebooka. Oczywiscie: duzo tutaj zalezy od tematyki Twojej
publikacji, bo jesli napisates ebooka na temat, w ktérym duzo sie
dzieje i ktorego tres¢ moze po krotkim okresie czasu stac sie juz
nieaktualna, to by¢ moze warto rozwazy¢ sukcesywne

wprowadzanie uaktualnien tresci.

Jednakze ogolna reguta jest taka, ze zakup ebooka traktuje sieg,

jako pojedyncza czynnos¢ - tak na ,,dzien dobry” i ,,do widzenia”.



To sprawia, ze ebooka mozna napisac tylko raz i sprzedawac go
przez wiele lat i w dalszym ciggu mie¢ zadowolonych klientow

Z jego zakupu.

= ELIMINACJA KORUPCJI. Aby wydac wtasng ksigzke [juz nic nie
wspominam o zarobku na niej], to musisz mie¢ albo szczescie
i doskonaty temat; albo pieniadze, z ktorymi wejdziesz w spotke
z danym wydawnictwem, albo znajomosci u osob odpowiedzialnych
za uktadanie planéw wydawniczych danego wydawnictwa. S to
najczesciej spotykane mozliwosci u zupetnie nowych autorow,
nieznanych i jeszcze nie dochodowych dla wydawnictwa. Ebooki

w duzym obszarze eliminuja tego typu patologie.

Na Zachodzie wydawnictw, ktdore chetnie wydadza Twojego ebooka
na zasadzie: ,a moze to bedzie wtasnie nasz najwiekszy
bestseller”, jest na peczki itam masz wybdr. Dlaczego? Bo
wydanie ebooka dla wydawnictwa to nie jest inwestycja w
porownaniu z kosztami wydania klasycznej ksiazki. Dlatego tez oni

bardzo chetnie wydadza Twojego ebooka.

U nas z tg konkurencja jest jeszcze stabo, ale i tak klasyfikacja
tego, czy Twoj pomyst/materiat nadaje sie na ebooka odbywa sie
w oparciu o ich uzytecznos¢ i mozliwos¢ sprzedazy, a nie na
podstawie innych, nie ekonomicznych, powoddw. Stwarza to duze

mozliwosci dla zupetnie nowych i nieznanych autordw.



2. KROTKA HISTORIA EBOOKOW

Na samym poczatku ebooki byty traktowane jako forma gratisu,
darmowego dodatku, prezentu lub co najwyzej jako interesujace
novum technologiczne stuzace rozrywce lub/i uatrakcyjnieniu
oferty danej witryny internetowej. Nikt jeszcze wtedy nawet nie
myslat, ze ebooka mozna komukolwiek za cokolwiek sprzedac.
Uwazano, ze to jest po prostu niemozliwe, a ebooki traktowano

jako towar niesprzedawalny.

Sytuacja zmienita sie drastycznie, kiedy to w latach
dziewiecdziesigtych pisarz Stephen King - znany autor horrorow,
wydawanych w sposob tradycyjny - podjat sie ciekawego projektu.
Otoz macierzyste wydawnictwo pisarza opublikowato jego
opowiadanie ,,Riding the Bullet” w wydaniu elektronicznym, jako
ebooka. Plotka gtosi, ze stato sie to gtownie z takiego powodu, ze
opowiadanie byto stabe i nie rokowato wiekszych szans na duza
sprzedaz, a wiec zysku dla samego wydawnictwa i autora. Za
porozumieniem stron zdecydowano sie zamiesci¢ opowiadanie
w Internecie, jako ebook i w takiej formie je sprzedawac. Rezultat
byt niesamowity, gdyz skonczyto sie na tym, ze ponad 2 miliony
osOb zaptacito za Sciggniecie tego opowiadania, co dato samemu

pisarzowi ponad milion dolaréw zysku.



Wydarzenie to zapoczatkowato nowy rozdziat w historii ebookdw.
Nagle przekonano sie, ze ebook to najzwyklejszy towar na swiecie,
na ktorym mozna réwnie dobrze zarabia¢, jak na czyms innym.
Ponadto: przekonano sie, ze ebook, jest jednym z najbardziej
zyskownych towarow, jakie kiedykolwiek byty dostepne, gdzie
realne zyski ksztattuja sie na poziomie kilkunastu, a nawet
kilkudziesieciu procent. | wtedy rozpoczat sie prawdziwy boom na
ebooki, ich ztota era, ktora trwa po dzi§ dzien i jakos nie ma
zadnych widokow, aby miata sie szybko skonczyé, a wrecz

przeciwnie, jak sie o tym przekonasz z dalszej lektury.

Dzisiaj sytuacja jest taka, ze na przystowiowym zachodzie,
a gtownie w USA, mamy prawdziwy wysyp ebookow na przerdzne
[cho¢ niekoniecznie na wszystkie] tematy. Ebooki uczynity juz
z wielu ludzi milionerow, a dla jeszcze wiekszej grupy osob
stanowig sposéb zarabiania na zycie. W USA czyms$ normalnym sg
nawet firmy, ktorych dziatalno$¢ opiera sie na sprzedazy tylko
i wytacznie jednego ebooka. Przy sSredniej cenie ebooka
ksztattujacej sie w okolicach 40 - 50 dolarow, sprzedaz na
poziomie chocby 100 sztuk miesiecznie, przy kilkunastu lub nawet
kilkudziesiecioprocentowym zysku oznacza niewiarygodnie dobry

biznes.

W tym miejscu nalezy wspomniec o tym, ze obecnie dla wiekszosci

firm zysk stanowi ok. jednej dziesigtej ceny sprzedawanego



produktu, czyli 10%. Ponadto, jest to zysk brutto, od ktdérego
trzeba odliczy¢ nalezny podatek, wiec faktyczny zysk netto [,,na
reke”] wynosi zaledwie kilka procent. Jak to porownac do zyskow

osiaganych ze sprzedazy ebookow?

Z kolei, jak wyglada sytuacja w Polsce?

Ebooki sg obecne i zauwazalne takze u nas, ale to niebo i ziemia
w porownaniu do USA, czy krajow Europy Zachodniej. Wytaczajac
matolaty sprzedajace ebooki za 1, czy 2 PLN poprzez serwisy
aukcyjne, w Polsce jest bardzo mato osob, ktore zarabiaja jakies
konkretne pieniadze na ebookach (co najmniej kilkaset ztotych
miesiecznie), a jeszcze mniej takich, ktorzy zarabiajg na zycie

dzieki ich sprzedazy.

Stwarza to bardzo dobra sytuacje dla wszystkich tych, ktorzy
zamierzaja lub chcieliby wejs¢ na ten rynek. W Polsce jest on raz,
ze mato profesjonalny, a dwa - mato konkurencyjny. Nie ma jakis$
wielkich barier wejscia na rynek. To stwarza zupetnie nowe,
unikalne i oryginalne mozliwosci dla kazdego, kto mysli
o zwiekszeniu swoich zarobkow [a kto nie mysli?], lub kogos, kto

mysli o zatozeniu wtasnego biznesu.

Patrzac na rynek ebookéow w USA mozna stwierdzi¢, ze jest on -

przede wszystkim - bardzo konkurencyjny. Z tego powodu nie ma



problemu z wydaniem wtasnego ebooka, ale jest problem z tym,
aby uczynic¢ z niego bestsellera. Przewaznie dlatego, ze po prostu
juz istnieje ebook dotyczacy tego samego bardzo podobnego

tematu, jak ten nasz.

W Polsce taka sytuacja, jest bardzo rzadko spotykana, wiec jesli
miatbym okresli¢ najlepszy moment na zaistnienie na tym rynku, to

jest to wtasnie teraz.

Pamietaj, ze obecna sytuacja rynkowa juz nigdy sie nie
powtorzy. Aktualnie - praktycznie kazdy rozsqdnie napisany
pod wzgledem marketingowym ebook, jest skazany na wiekszy
lub mniejszy sukces. Od czego zalezy skala sukcesu ebooka
i wielkos¢ sprzedazy, jakg mozna nim wygenerowac - o tym

doktadnie dowiesz sie z lektury petnej wersji ebooka.



3. DLACZEGO WARTO INWESTOWAC
W EBOOKI?

To, dzieki czemu ebooki maja Swietlang przysztos¢ przed soba
i warto w nie inwestowac, to 5 gtownych, unikalnych cech, ktorych

razem wzietych nie posiada zaden inny produkt. S3 to:

e dostepnosc,

e rodzaj i jakos¢ przekazywanych informacii,
e Sposob dystrybucji,

e zyski ze sprzedazy,

e tatwosc tworzenia.

Dostepnosé

Ebooka mozesz kupi¢ o dowolnej porze dnia i nocy, z dowolnego
miejsca na S$wiecie. Jedyne, czego bedziesz potrzebowat, to
dostep do Internetu. Zaraz po potwierdzeniu swojego zamowienia,
mozesz za nie zaptaci¢ i masz petng dowolnos¢ w wyborze metody,
ktora lepiej, wygodniej, tatwiej i przyjemniej bedzie Ci to zrobic.
A wiec mozesz zaptacic kartg kredytowa, mozesz skorzystac z ustug
serwisow posredniczacych w transakcjach internetowych, mozesz

przela¢ naleznos¢ na konto w banku internetowym, albo zamoéwic



ebooka nagranego na okreslony nosnik, ktory przyjdzie do Ciebie
za posrednictwem poczty i za ktory zaptacisz dopiero przy
odbiorze. Najwazniejszy w tym wszystkim, jest fakt, ze masz
wybor i ze dzieki temu za jednym ,posiedzeniem” przy
komputerze mozesz zatatwic¢ wszystko poczawszy od znalezienia,
zamowienia oraz zaptacenia za swoj wybrany ebook, a nawet takze
jego otrzymania [dotyczy to wptaty naleznosci za ebooka za
posrednictwem serwisow obstugujacych transakcje internetowe,
ktora dociera w przeciggu kilku minut do odbiorcy]. Unikasz takze
ryzyka, ze akurat zabrakto ebookéw i nie ma ich aktualnie na
stanie w magazynie, wiec trzeba poczekac, az dostawca dowiezie
nowe sztuki. Jest to sytuacja czesto spotykana przy zakupach
w Internecie, ale zakupach innych produktow, niz ebooki. W ich
przypadku nic takiego nie ma miejsca. Mozesz by¢ w 100% pewien,
ze zamowiony ebook otrzymasz bez stania w kolejkach, bez

wyczekiwania, bez nerwow i stresu.

Rodzaj i jakos¢ przekazywanych informacji

Zdecydowanie przewazajaca wiekszos¢ ebookow, jest wydawana
w postaci poradnikow ,how - to”, czyli publikacji rozwiazujacych
okreslony problem z okreslonej dziedziny, z ktdérg autor jest
bardzo dobrze obeznany. Dzieki temu, ebook stanowi zbidr
konkretnych i uzytecznych informacji na jeden temat, bez tzw.

lania wody, czyli pisania o wszystkim, czyli o niczym. Ebooka pisze



ktos, kto jest ekspertem w danym temacie i pisze tylko o tym, na
czym sie zna. Rzecz jasna - jak wszedzie - takze przy okazji zakupu
ebooka mozesz trafi¢ na pozycje, ktora nie bedzie spetnia¢ Twoich
oczekiwan. Wtedy wystarczy skorzysta¢ z oferowanej gwarancji -
ktora jest juz niemalze standardem jesli chodzi o ebooki -
i odzyska¢ swoje pieniadze. Bez zadnych pytan, wyjasnien, czy

zbednych formalnosci.

Sposob dystrybucji

Sposob dystrybucji ebookow wynika z metod ich publikacji oraz

prezentacji i sprowadza sie do sprzedawania poprzez:

e Strony www,
e internetowe serwisy aukcyjne,
e ogtoszenia prasowe i/lub internetowe (tj. reklamy

w newsletterach, e-zinach, na stronach www itd.).

Wszystko te metody sa tatwo dostepne z technicznego punktu
widzenia dla kazdego posiadacza komputera z dostepem do
Internetu oraz niskonaktadowe, czyli, aby je wszystkie wykorzystac
wcale nie potrzebujesz od razu okrada¢ catego banku. To bardzo
wazne - zwtaszcza dla oséb dla ktorych sprzedawanie wtasnego

ebooka, jest ich pierwszym przedsiewzieciem biznesowym.



Zyski ze sprzedazy

W swiecie ebookdw nie istniejg takie koszta, jak: magazynowanie,
transport, druk (druk ebooka, moze stanowi¢ jedynie dodatkowa
opcje) - koszta, ktore sa nieodtaczne dla tradycyjnej branzy
ksiegarskiej. To wtasnie powoduje, ze podczas gdy autor
tradycyjnej ksigzki zarabia od 5 do 10% na jednym sprzedanym
egzemplarzu (przy czym musi by¢ bardzo uznanym autorem, zeby
tyle dostac - tzw. autor na dorobku), to w przypadku ebookow ma

kilkakrotnie wiekszy zysk i to przy najgorszym uktadzie.

Zeby lepiej uswiadomi¢ sobie réznice, przeprowadzmy kilka
obliczen na wymyslonym przyktadzie. Zatozmy, ze Twoja ksigzke
o hodowaniu stokrotek wydaje klasyczne wydawnictwo. Cena
jednego egzemplarza zostata ustalona na 30 PLN. Naktad to 1000
egzemplarzy. Jako, ze jestes poczatkujacym autorem bez zadnego
dorobku pisarskiego, Twoja tantiema zostaje ustalona na poziomie

5% od sprzedanego egzemplarza ksiazki, czyli doktadnie 1,5 PLN.

Wydawnictwo ma bardzo dobry sposob dystrybucji ksigzek, temat
jest popularny, wiec w ciggu kilku miesiecy caty naktad zostat
wyprzedany (rzeczywistos¢, jest o wiele gorsza. Bardzo niewiele
wydanych pozycji zarabia na siebie. Zdecydowana wiekszos¢, to
zwykta strata pieniedzy dla wydawnictwa i czasu dla autora). Twoj

zarobek to 1500 PLN [1000 egzemplarzy pomnozone przez Twoj



zarobek, czyli 1,5 PLN]. Zatéozmy teraz, ze zamiast wydawac
ksigzke postanowites samodzielnie wyda¢ ebooka o tych
stokrotkach. Cene ebooka ustalasz takze na poziomie 30 PLN. Twoj
czysty zysk na jednym sprzedanym ebooku, to 50% (nie jest to

jakos strasznie wygorowany procent, w przypadku ebookow.

Zauwaz, ze Twoje koszta sprowadzaja sie do wykupienia domeny,
stworzenia strony www oraz ewentualnej ptatnej reklamy swojego
ebooka. Reszte masz za darmo.), czyli 15 PLN. 1000 sprzedanych
ebookéw daje Ci zysk w wysokosci: 15000 PLN, czyli 10-krotnie

wiekszy. To daje do myslenia, prawda?

Latwos¢ tworzenia

Kolejnym niezmiernie waznym elementem, jest tatwos¢ tworzenia
ebookow. Aby napisac dobrego ebooka wcale nie potrzebujesz

wielkich umiejetnosci pisarskich.

Pamietaj, ze tutaj chodzi o pisanie poradnika na okreslony temat
dla okreslonych ludzi zainteresowanych danym tematem. Jesli
potrafisz wtasnymi stowami wyttumaczyc tego typu rzeczy, jak np.
zbudowanie silnika, sklejenie plastikowego modelu samolotu,

sposoby na zaoszczedzanie pieniedzy przy zakupie pralki, obstuga



programu komputerowego itp. to na 100% dasz sobie rade takze

Z pisaniem ebooka.

Ponadto: zauwaz, ze w kazdym poradniku na pierwszym miejscu
wcale nie znajduje sie styl, w jakim zostat on napisany - chociaz to
takze, jest bardzo wazne - ale zakres merytoryczny, czyli co

lektura Twojego ebooka da komus, kto go przeczyta.

Wtasnie dlatego nalezy sprawi¢, aby Twdj ebook byt konkretny,
poruszat tylko te zagadnienia, ktore dotycza bezposrednio lub
posrednio [ale bardzo blisko] tematu na ktory piszesz i to

wystarczy.

Nikt nie wymaga od Ciebie umiejetnosci zawiazywania intrygi

literackiej, czy czegos takiego.

Masz wyttumaczy¢ laikowi, jak zrobi¢ cos, co Ty potrafisz dobrze

zrobic i tyle.

Cata reszta nie jest az tak bardzo wazna, jak wtasnie to.



CZESC 2

JAK NAPISAC
WLASNEGO EBOOKA?



1. JAK NAPISAC EBOOKA?

Mam nadzieje, ze po lekturze wstepu jestes jeszcze bardziej
zdeterminowany, aby wreszcie napisa¢ wtasnego ebooka. W tym

rozdziale bedzie mowa wtasnie o tym i tylko o tym.

Pisanie ebooka chyba najtatwiej poréwnac do czynnosci sportowej.
Jej wykonanie wcale nie zalezy przede wszystkim od talentu, czy
posiadanych umiejetnosci. Jest to gtownie bardzo skrupulatna
i ciezka codzienna praca, ktora stanowi tutaj klucz do sukcesu.
Oczywiscie nie istnieje zadna magiczna formuta na napisanie
takiego ebooka, jakiego chcesz. Tak samo, jak nie istnieje formuta
na napisanie bestsellerowej ksigzki. Jedyne co mozna zrobi¢, to
w jak najwiekszym stopniu zwiekszy¢ szanse swojego ebooka na
rynku, czyli uczynienie go lepszym od konkurencji,

atrakcyjniejszym dla swoich klientow itp.

Ponizej znajdziesz plan, ktorego trzymanie sie pozwoli zwiekszyc
szanse Twojego ebooka na stanie sie bestsellerem. Plan zostat
przygotowany, jako zestawienie poszczegolnych  punktow
sformutowanych w postaci pytan ogoélnych dotyczacych okreslonych
kwestii pisania ebooka. Odpowiedzig na dany punkt/pytanie jest

zbior roznorakich sugestii, wskazdwek i zalecen.



Rzeczony plan zostat napisany w oparciu o wtasne oraz cudze
doswiadczenia, bo raz, ze cztowiek sie uczy najlepiej, najtrwalej
i najszybciej na wtasnych btedach, a dwa, ze najlepsza, choc
stosunkowo trudnag rzecza, jest uczenie sie na btedach innych.
Sporzadzajac ten plan korzystatem niemalze z catej

przedstawionej na zakonczenie tego ebooka bibliografii.

Pamietaj, ze pisanie wtasnego ebooka, to bardziej nauka, niz
sztuka. Nie istniejg zadne wytyczne, ktorych koniecznie musisz sie
trzymaé. Nie ma zadnych zalecen w stylu ,musisz to zrobic”.

Wszystko ustalasz sam i o wszystkim takze decydujesz sam.

Stwarza to taka sytuacje, ze najpierw radze doktadnie zapoznac
sie z ponizszym planem oraz obszernymi omowieniami

poszczegolnych punktow.

Nastepnie dobrze by byto, aby$s wybrat, ktore punkty beda
wazniejsze w przypadku Twojego ebooka np. mozesz doskonale
wiedzie¢, dla jakich oséb Twdj ebook bedzie skierowany i ktore
przez to beda zainteresowane jego kupnem; ale mozesz nie
wiedzie¢, w jakiej formie opublikowac¢ swojego ebooka, albo jak
go wydac; albo tez mozesz miec¢ juz gotowego ebooka i wtasnie
zaczynasz sie zastanawiac, kto go u licha od Ciebie kupi i setki tym

podobnych problemow.



Ponizej znajdziesz rzeczony plan podzielony na poszczegélne kroki

do wykonania, a dalej doktadne ich omowienie.

e Dlaczego chce napisac¢ ebooka? Po co?
e Dlaczego Ty takze mozesz napisac¢ wtasnego ebooka?

e O czym chce napisac wtasnego ebooka? Jak znalezc
swoje miejsce na rynku? Czy istniejag ludzie
zainteresowani tym tematem? Jakie majg problemy?

Czego nie wiedzga, nie umieja? Co chcieliby zmienié?
e W jaki sposdb stworzysz wtasnego ebooka?

e W jaki sposéb go wydasz? W jakiej formie go

opublikujesz?
e Gdzie bedziesz sprzedawat swojego ebooka?

e Teraz (dopiero!) zaczynasz pisa¢ naprawde ebooka.

Oméwmy teraz poszczegdlne kroki, zaczynajac od:



1.1. Dlaczego chce napisaé wtasnego ebooka? Po co?

Pierwsze, podstawowe i chyba najtrudniejsze, jakie tylko moze
by¢ pytanie. Dlaczego chcesz napisa¢ wtasnego ebooka? Zdawatoby
sie, ze odpowiedz powinienes juz zna¢ zanim zakupite$ tego
ebooka, bo przeciez chcesz z niego dowiedziec sie, jak napisac
wtasnego, wiec masz juz jakis okreslony cel, ktory chcesz za jego
pomoca spetni¢. By¢ moze, jest tak, ze odpowiedz na to pytanie,
jest gdzies gteboko ukryta w Tobie i tylko czeka, aby ja wydobyc
na Swiatto dzienne. Sprobujmy rozwazy¢ kilka opcji: dlaczego

mogtbys chcie¢ napisa¢ wtasnego ebooka?

Dla pieniedzy. Nie wiem, jak to wyglada u Ciebie, ale
zdecydowana wiekszos¢ o0sob decydujacych sie na napisanie
wtasnego ebooka robi to z powodu pieniedzy. Juz mowiliSmy o
réznicy pomiedzy zarobkami autora ksigzki, a ebooka. Dla zupetnie
nowych autorow o wiele lepszym rozwigzaniem bedzie wydanie
ebooka, zamiast ksigzki. Dla autorow uznanych [czyli tych
bedacych ,,na dorobku”] w dalszym ciagu moze sie optacac pisac
ksigzki, ale dla reszty nie. Dlaczego? Po prostu sprzedajac bardzo
duze ilosci ksiazek z matg marza [tantiema autorska], moze
uzyskac bardzo rozsadny dochdd. A sprzedajac mate ilosci ksigzek,
z bardzo mata marza, uzyska sie tylko bardzo maty dochdd.
Dlatego lepiej napisac¢ ebooka, ktorego naktad [jesli mozna uzy¢ w

stosunku do niego takiego stowa] bedzie maty, ale Twoj zarobek na



jednym egzemplarzu bedzie duzy, wiec i catos¢ bedzie wysoka. |

oto chodzi.

Moze nieco zboczyliSmy z tematu, ale juz wracamy. Skoro chcesz
zaczaC zarabiac pienigdze lub tez zwiekszy¢ swdj obecny dochod,
to zapewnia Ci to ebooki. Ebooki same w sobie generuja tylko
jeden rodzaj dochodu - tzw. dochodu pasywnego, czyli dochodu,
ktory uzyskujesz wiele razy za raz wykonang prace. Tantiema
autorska [a wiec ta czes¢ ceny ebooka, ktora jest Twoja, ktora
stanowi Twoje wynagrodzenie] stanowi podstawe tego dochodu

pasywnego.

Cata kwestia sprowadza sie do tego, aby jak najdoktadniej
okresli¢, jakie dochody Cie interesuja. Rzecz nie polega wcale na
tym, aby zazyczy¢ sobie zarabiac kilkanascie tysiecy ztotych
miesiecznie ze sprzedazy jednego ebooka, gdyz nie jest to zbytnio
aktualnie realne w Polsce i nawet nie ma nikogo, kto by zarabiat
cos porownywalnego do takiej sumy, a wiec trzeba zejs¢ troche
nizej we wtasnych oczekiwaniach. Jakie zarobki sa najzupetniej
realne w przypadku wtasnego ebooka? Analizujac wtasne dochody
oraz dochody innych autorow moge powiedzie¢, ze zarobki
ksztattujace sie w przedziale od 1 tysigca ztotych do 1,8 - 2 tysiecy

ztotych miesiecznie sg jak najbardziej realne.



Mam nadzieje, ze nie zmniejszytem Twojego apetytu w tym
momencie. Nie wiem, skad jestes, kim jestes i jakag ma dla Ciebie
wartosc 1 tysigc ztotych, ale dla wiekszosci jest to juz naprawde
cos. Popatrz na to z tej strony: aby zarobic takie pieniadze w ciagu
miesigca prawdopodobnie musiatbys przepracowac okoto 160
godzin i ta praca raczej by sie sprowadzata do siedzenie w biurze.
Piszac wtasnego ebooka mozesz go sam stworzy¢ w ciagu tych 160
godzin i nastepnie zarabia¢ na nim - juz absolutnie nie majac z nim
do czynienia - przez kolejne 16 miesiecy ten tysigc ztotych. Czy to

nie bytoby warto? Ja mysle, ze absolutnie tak.

Nie zapominaj jeszcze o tym, ze zarobki autoréw ebookow ciagle
rosng i jesli dzisiaj realne, jest te 1,5 tysigca miesiecznie; to za

jakis czas: moze to juz by¢ drugie tyle, a nawet wiecej.

Tak, ze jesli chcesz napisac wtasnego ebooka dla pieniedzy, to jaki
dochdd absolutnie i realnie patrzac na sprawe, bedzie Cie

zadowalat?

Dlaczego uswiadomienie sobie przyczyn, ktore sktaniajg Cie do
napisania wtasnego ebooka, jest takie wazne, ze stanowi to
pierwszy, podstawowy, a wiec najwazniejszy punkt w planie
napisania wtasnego ebooka? Powdd, jest dosy¢ prozaiczny. Po
prostu, jesli nie bedziesz wiedziat, dlaczego cos robisz, to jak tylko

pojawig sie jakie$S powazne trudnosci (a tego mozesz by¢ pewny,



ze predzej, czy pdozniej sie pojawia), to bedzie Ci zbyt tatwo
zrezygnowac. Za to z kolei, jesli bedziesz miat petng swiadomos¢,
po co to robisz, co chcesz dzieki temu osiagnac - bedzie Ci trudniej

zrezygnowac i tatwiej przejsc przez wszelkie koleiny losu.

Zabaw sie w quiz ze samym sobg, zeby ustali¢, jaki jest powdd -

czyli: Twoja cena - napisania wtasnego ebooka.

Chcesz napisac¢ wtasnego ebooka bo:

e chcesz dobrze na nim zarobi¢? [przeczytaj jeszcze raz od
poczatku ten tekst u o wysokosciach zarobkéw] Dobrze -
to znaczy ile? Jaki poziom dochodu bedzie Cie
zadowalat? Czy to ma byc¢ miesiecznie, czy rocznie?
Chcesz zarabia¢ tylko w ztotdwkach, a moze takze
weuro i w dolarach? Jesli tak, to trzeba bedzie sie
rozejrze¢ po zagranicznych wydawnictwach, a nie

koncentrowac sie tylko na naszym rodzimym podworku.

e chcesz zosta¢ kims znanym, stawnym i podziwianym?
Moze chcesz zosta¢ polskim krélem ebookow? Najlepiej

zarabiajacym pisarzem ebookow w Polsce?

Skoro mowa o zarabianiu pieniedzy, to zastandw sie, w jaki sposob
bedziesz chciat je wydac? Czy jakikolwiek problem sprawi Ci

wyobrazenie sobie tych wszystkich wspaniatych rzeczy, ktére



bedziesz mogt sobie kupi¢, jak tylko Twdj ebook stanie sie

bestsellerem.

Czy planujesz zarobic tyle, aby kupi¢ sobie nowe ubranie, nowy
telefon, komputer, czy nawet nowy samochdd, to nie jest istotne.
Wazne, jest to, aby doktadnie i konkretnie wiedzie¢, czego sie
chce. Skoro to ma by¢ nowe ubranie, to jakie, jakiej firmy, gdzie
je kupisz, ile ono kosztuje, czy Ci na pewno pasuje, jaki kolor itd.
Jesli to ma by¢ nowy telefon, to jaki model, marka, kolor, funkcje,

obudowana, akcesoria, w jakiej sieci itd.

Podsumowujac ten watek: pamietaj, zeby bardzo doktadnie
ustali¢, na co wydasz zarobione na sprzedazy swojego ebooka
pienigdze. Nie na zasadzie chciatbym nowy telefon, tylko
konkretnie jaki, z czym, gdzie go kupisz i doktadnie za ile, czyli ile

bedziesz potrzebowat pieniedzy na jego zakup.

Jak juz sie z tym uporasz, zacznij sobie wyobraza¢, ze Twoj ebook
jest w sprzedazy, ze ludzie zaczynaja sie o niego bi¢, jego
sprzedaz bije rekordy, Ty zarabiasz, masz juz tyle, ze wystarczy na
ten wymarzony telefon, idziesz do salonu i go kupujesz. Wyobraz
sobie, ze juz masz ten telefon, ze on jest Twdj. Zobacz: jak
dzwonisz z niego, jak chwalisz sie znajomym itp. Wazne, zeby
robi¢ to regularnie i tym samym motywowac sie do pracy (czyli do

napisania takiego ebooka, ktory Ci to da). Jest to tzw. technika



wizualizacji. Bardzo pomocna i skuteczna w osigganiu wtasnych

celow i zamierzen.

Warto, wiec poswieci¢ nawet caty dzisiejszy dzien, a nawet i caty
tydzien - zeby pomysle¢ i zastanowi¢ sie, po co chcesz zaczac
pisaC wtasnego ebooka. Jak tylko ustalisz powody, pozostanie Ci
tylko jedno: jak najszybciej ukonczy¢ prace i osiggna¢ to, co

chcesz.

Chociaz by¢ moze wydaje Ci sie, ze to nie jest wcale
najwazniejsze, to pod zadnym pozorem nie pomijaj tego punktu.
Wiekszos¢ osob nie koncentruje sie na tym, zeby dowiedzie¢ sie,
dlaczego chcg napisa¢ wtasnego ebooka, ale na tym, jak go
napisa¢. To nie jest do konca tak. Bez swiadomosci ,,dlaczego?”,
odpowiedz na pytanie ,,jak?” - nic Ci nie da, bedzie niekompletna.

Nie pomijaj i nie zapominaj o tym punkcie.

1.2. Dlaczego Ty takze mozesz napisa¢ wtasnego

ebooka?

Jak kazdy przy podejmowaniu po raz pierwszy czynnosci, ktorej
nigdy wczesniej nie wykonywates, z pewnoscia masz wiele
watpliwosci. Nie przesadze mowiac, ze po prostu boisz sie tego, co

nowe i nieznane. Jest to najzupetniej normalna reakcja, ale



oczywiscie, nie jest to zbytnio pozadana reakcja ze wzgledu na jej
skutki. Dla jednych stres, poczucie ryzyka, nowosci potrafi dodac
skrzydet, a niektorych moze kompletnie zablokowac i uniemozliwic
podjecie wykonywania danej czynnosci. Wtasnie dlatego nie mozna

przejs¢ nad tym do porzadku dziennego, ale trzeba zaczac¢ dziatac.

Opierajac sie na swoich wtasnych doswiadczeniach, rozmowach
przeprowadzonych z innymi autorami ebookow oraz stosownymi
materiatami, udato mi sie zidentyfikowac te najbardziej popularne

obiekcje. Sa to w kolejnosci od najpopularniejszej:

,Ja nie potrafie pisac¢” - jest to najpopularniejsza obiekcja

i zarazem najtatwiejsza do pokonania.

Pamietasz, jak we wstepie wspomniatem o tym, ze od autora
ebooka nikt nie wymaga wielkich umiejetnosci pisarskich, w stylu
stworzenia porywajacej fabuty, wartkiej akcji itd. Ebooki to
wponad 90% przypadkach publikacje ,know-how”; czyli
zawierajace okreslone informacje na okreslony temat, a raczej
rozwigzujace okreslony problem, lub problemy z okreslonej

dziedziny.

Recepta na napisanie wtasnego ebooka, jest znalezienie jednej
dziedziny zycia, w ktorej jestes lepszy, od co najmniej 90% innych

ludzi, ktérzy z tego powodu maja ogromny problem do



rozwigzania, gdyz chca by¢, mie¢ i wiedzie¢ to, co Ty, ale nie
wiedzg, jak to zrobi¢. To juz to wystarczy, aby napisac¢ tres¢ do
swojego ebooka. Dlaczego? Po prostu Ty juz wiesz, jakie problemy
trapia osoby zajmujace sie ta okreslong dziedzing
i prawdopodobnie takze znasz rozwiazanie tych probleméw. Teraz
wystarczy napisa¢ o tym poradnik, w tonie konwersacyjnym,
a wiec doktadnie takim, jakiego uzywasz w czasie pogaduszek
Z kolegami, aby czytelnik Twojego ebooka w czasie jego lektury
czut sie komfortowo, wszystko zrozumiat i byt w stanie wykorzystac
Twoje informacje do rozwigzania swoich probleméow - i to

wszystko.

Ponadto zauwaz, ze przeciez w swoim zyciu napisates juz sporo
rzeczy. Wystarczy cofnac sie do czasow szkolnych, gdzie na 100%
pisates wypracowania z polskiego, notatki z lekcji, referaty i tym
podobne materiaty. Skoro przebrnates przez to wszystko, to nie
masz zadnych przeciwwskazan ani usprawiedliwien, dla ktérych nie
mogtbys napisa¢c swojego ebooka. Wykorzystaj ta wiedze
i praktyke, ktérg masz i przelej to wszystko, co wazne oraz

uzyteczne na papier.

,lemat, na ktoéry chce napisa¢ ebooka, jest interesujacy tylko
dla mnie”. Uwierz mi na stowo, ze czymkolwiek bys sie nie
interesowat, to gdzies istnieje druga osoba, ktora takze, jest

zainteresowana tym samym. Jest wszystko jedno, co to jest, ale



skoro, jest to cos, co interesuje Ciebie, to dlaczego by nie miato

zainteresowac jeszcze kogos innego?

Oczywiscie moze byc tak, ze temat Twojego ebooka bedzie
interesowat tylko bardzo waskie grono oséb, a jakis inny temat
zainteresuje bardzo szerokie grono osob. Jest to wazna kwestia,
gdyz skutkuje to wielkoscig zainteresowania, a takze potencjalnej
sprzedazy Twojego ebooka. Jesli wiesz, ze Twoje zainteresowanie
jest elitarne, to nie nastawaj sie na masowa, lawinowa sprzedaz.
Spdjrz na to z tej strony, ze skoro piszesz ebooka na taki temat, to
przeciez mozesz zazada¢ o wiele wyzszej ceny za niego, niz za
ebooka, ktory traktuje na bardzo popularny temat. Dlaczego?
Dlatego, ze by¢ moze Twoj ebook bedzie pierwsza publikacja na
taki temat, albo jedna z niewielu, podczas, gdy nowy ebook na

popularny temat, to juz ,,tylko” kolejny ebook na ten sam temat.

Tak, ze na pewno istnieja ludzie zainteresowani tym samym, co
Ty. Moze ich by¢, albo bardzo mato - wtedy mozesz ustali¢ cene
swojego ebooka na wyzszym poziomie, albo jest ich bardzo duzo
i wtedy musisz opusci¢ nieco z ceny, aby w dalszym ciagu byc

konkurencyjnym.

»,Ja nie mam czasu na pisanie ebooka”. Kwestia czasu jest bardzo
indywidualng sprawa. Jedni moga miec¢ go bardzo duzo, a drudzy

bardzo mato. Znane jest takie powiedzenie, ze jak masz co$



pilnego do zrobienia, to zwrdc sie z tym do kogos bardzo zajetego,
to ten ktos zrobi to bardzo szybko, bo jesli zwrocisz sie z tym do
kogos kto ma bardzo duzo wolnego czasu, to wykonanie Twojego
zadania takze zajmie mu bardzo duzo czasu. Brak czasu - co moze
wydawac sie nieco paradoksalne - moze stanowi¢ powazny atut
w tym, abys jednak napisat tego swojego ebooka w mysl zasady, ze
kto jest zajety, ten robi rzeczy bardzo szybko. Jesli jednak uprzesz
sie, ze tak nie jest, to przeczytaj rozdziat o metodach tworzenia
ebooka, gdyz znajdziesz tam kilka sposobow, ktorych zastosowanie
sprawi, ze bedziesz miat gotowego ebooka i nawet nie poswiecisz

ani chwili na jego napisanie.

Ponadto polecam takze lekture wywiadow z tworcami ebookow,
aby pozna¢ wykorzystywane przez nich sposoby na znalezienie
czasu na napisanie ebooka, a niektorzy z nich, to bardzo zajete

osoby.

,<Ja nie znam sie na komputerach”, wiec jak moge napisac
wtasnego ebooka. Pisanie tresci ebooka wymaga od Ciebie tylko
i wytagcznie umiejetnosci pisania na klawiaturze komputerowej
oraz tworzenia dokumentéw w jakims edytorze tekstowym. Od
biedy wystarczy Ci zwykty notatnik w komputerze i to generalnie
wszystko. Jesli jednak chcesz zawrze¢ w swoim ebooku jakies$
tabele, wykresy, ilustracje, zdjecia, to trzeba si¢ bedzie troszke

podszkoli¢ z obstugi jakiegos edytora tekstowego, ale to nic



strasznego i nic bardzo trudnego. Ewentualnie zawsze mozesz
poprosi¢ o pomoc kogos bardziej zorientowanego w tych sprawach.
Jednakze to nie jest najwazniejsze w tym wszystkim.
Najwazniejsze, jest to, ze aby napisa¢ wtasnego ebooka nie musisz
sie zna¢ na komputerach w tym sensie, ze wiesz, co sie w nim
dzieje, tam w Srodku; ze potrafisz programowaé, tworzyc
skomplikowane dokumenty itd. Nic z tego. Pisanie na klawiaturze,
Swiadomosc¢ tego, co chcesz napisac i pisanie w notatniku, lub

edytorze tekstowych wystarczy Ci w 100%.

Mam nadzieje, ze po lekturze tego rozdziatu udato Ci sie
catkowicie pokonac lub ograniczyé w wiekszym stopniu wszelkie
swoje obiekcje, czyli powody, dla ktorych nie modgtby$s napisac

wtasnego ebooka.

Pora teraz na bardzo konkretne zagadnienie, czyli wybieranie
tematu dla swojego ebooka, czyli o czym bedziesz konkretnie
pisaCc. Radze przeczytac¢ bardzo doktadnie ten rozdziat, bo moze

Cie on niemile zaskoczyc.



Dlaczego warto mieé petng wersje?

Sprawdzona wiedza,
dzieki ktorej Ty

tez zaczniesz.

zarabiac.
na pisaniule
ebookow

- |Pawe' |

Poznaj sekret, jak pisa¢ ebooki i naucz sie na nich zarabiac
korzystajgc z doswiadczenia autora bestsellerow. Ebooki
wzbudzajg coraz wieksze zainteresowanie, dlatego tez im
szybcie] wykorzystasz te okazje, tym bardziej na tym
skorzystasz i odniesiesz wiekszy sukces. Ebooki, to
wirtualne odpowiedniki tradycyjnych ksigzek, tylko ze w
postaci elektronicznej. Charakteryzujg sie one kilkoma
niepowtarzalnymi cechami: * Ebooki sg dostepne non stop
z kazdego miejsca na Swiecie. * Ebooki sg tansze w
poréwnaniu do klasycznych ksigzek. * Kupujac ebooki
klient nie ptaci nic za wysytke. * Ebooki nie zajmujg
zadnego miejsca na poétkach i sie nie kurzg ani nie niszcza.

* Ebooki sg proste w tworzeniu, publikowaniu, przesytaniu, drukowaniu oraz czytaniu.
Jesli sie wie, jak to robi¢ :-) "Pawet Sygnowski jest najczesciej czytanym Autorem
ebookéw w Wydawnictwie Ztote MyS$li. Jego ebooki znajdujg sie w Scistej czotdbwce
bestselleréw Wydawnictwa. Jesli ktokolwiek w Polsce posiada wiedze, jak pisac
wartosciowe ebooki i zarabia¢ na nich, to jest nim wilasnie Pawet Sygnowski."
Mateusz Chtodnicki, Wiceprezes Zarzadu Wydawnictwa Ziote MysSli Dzieki tej
publikacji poznasz $wiat ebookdéw od srodka oraz: * dowiesz sig, jak to naprawde
byto, czyli poznasz historie ebookdéw; * sam przekonasz sie, ze naprawde warto
zainwestowaC w wtasnego ebooka; * poznasz catg prawde o tym, ze Ty takze
mozesz napisacC wlasnego ebooka i przede wszystkim dowiesz sie, jak to zrobic!

Petng wersje ksigzki zaméwisz na stronie wydawnictwa Ztote Mysli

http://www.zlotemysli.pl/prod/6218/poznaj-sekret-jak-pi

sac-ebooki-pawel-sygnowski.html
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