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Prolog

»,0d zlotowki do stowki” — w tych czterech wyrazach kryje sie kod
do sukcesu. Mottem przewodnim ksigzki jest zlotbwka. Mala
moneta, dla zamoznych nic nie warta, natomiast dla ludzi
stawiajacych pierwsze kroki w biznesie bedaca na wage zlota.

Ten kawalek stopu, o tak niewielkiej wartosci wyjSciowej, kazdy
z nas moze zamieni¢ na zadowalajaca go sume pieniedzy. OczywiScie
potrzebny jest dobry pomysl, czas oraz determinacja. Bez tych
czynnikow nie osiggniemy wyznaczonego celu: zyskéw i sukcesu.
Ksigzka zawiera przyklady z zycia. Dobre pomysly wprowadzone
w zycie, ktore zaowocowaly zmieniajac mala monete w banknot.

Na przykladach pokaze i objasnie, jak pokierowa¢ swoimi
dzialaniami. Ksigzka przeznaczona jest dla ludzi ambitnych, jasno
patrzacych w przyszlo§¢. Wystarczy, ze masz marzenia, plany
i wytyczne, do ktorych dazysz. Ja natomiast podpowiem, jak zdoby¢
wyznaczony cel.

Nie musisz posiada¢ fortuny na koncie, wystarczy zaczaé¢ od zera.
Tak ja zaczynalem - od pustego konta, z jednag moneta w kieszeni. Do
dnia dzisiejszego kazda zarobiona zlotbwka ma dla mnie ogromna
warto$c.

Pewnego dnia nadeszla chwila, kiedy postanowilem zmieni¢ co$
wswoim zyciu i sta¢ sie kowalem wlasnego losu. Sukces
zawdzieczam wylacznie swojemu uporowi, determinacji i celom,
ktore sobie wyznaczylem.



Teraz pisze te ksigzke, ktoéra wskazuje kierunek i pozwala uwierzy¢
we wlasne sily, spojrze¢ z innej perspektywy na zycie.

W nastepnych rozdzialach opisze kod sukcesu. Opis ten jest
realistyczny oraz poparty zdarzeniami autentycznymi.

Drogi Czytelniku, zapraszam Cie do przeczytania ksigzki!



Dedykacja

Ksigzka dedykowana jest wszystkim bezrobotnym, ktorzy
z przyczyn niezaleznych od nich samych utracili swoje miejsca pracy.
Ludzi tych los nie oszczedzil spychajac ich na samo dno. Wiekszo$¢
z nich zalamala sie pod presja okrutnej rzeczywisto$ci, tracac tym
samym wiare we wlasne mozliwoS$ci i sily.

Tylko nieliczni zacisneli piesSci i w swej determinacji postanowili
zadba¢ o siebie samych. Zaczeli realizowa¢ swoja wiare w lepsza
przyszlo$¢. Znalezli zatrudnienie w swoich wlasnych firmach, czesto
umozliwiajac zdobycie posady innym.

Ksiazke dedykujemy bohaterom bezrobocia, ktorzy spojrzeli w lepsza
przyszlo$c¢ i podniesli sie z dna.



Od zlotowki do stowki

Na poczatku swojej kariery pracowalem w malej, prywatnej firmie
reklamowej. M¢6j szef byl dobrym czlowiekiem, ale wymagajacym
i skrupulatnym. Wszystko musialo by¢ wykonane solidnie i na czas.
Zawsze powtarzal:

- Niewazne, ile pieniedzy zarobisz podczas jednej transakcji, wazne
jest jednak to, by klient powracal do Ciebie zawsze.

Na pewno mial racje, ja natomiast myslalem zupelnie o czym innym.
Zblizal sie okres urlopowy, a w mojej glowie bylo tylko jedno —
odpoczynek, plaza i morze.

Wspoélnie z przyjaciolmi z pracy: Andrzejem - grafikiem
komputerowym oraz Pawlem - serwisantem sitodruku,
postanowiliSmy wyjechac i oderwac sie od zwyklej rzeczywistoSci.

Nawet w naj$mielszych myslach nie podejrzewalem, ze zasady, ktore
wpajal mi moj szef, przydadza sie na urlopie!

Pod tym wla$nie wzgledem pobyt w Kolobrzegu okazal sie wyjatkowy
i przelomowy. Zaplanowany odpoczynek i lenistwo na plazy
przerodzilo sie w bardzo ciekawg przygode.

Okazalo sie, ze zwykly zbieg okolicznosci pomoégt mi w rozwoju
my$lenia kategoriami biznesu.



Urlop w Kolobrzegu powoli zmierzal ku koncowi.

Razem z przyjaciolmi przechadzaliSmy sie pasazem przy molo.
Atmosfera byla troche senna, widzieliSmy, jak wczasowicze powoli
przygotowuja sie do wyjazdu.

Wszystko zostalo zwiedzone, przejazdzki kutrem byly juz za nami,
zaczynaliSmy wyobraza¢ sobie, jak wracamy do pracy...

Nagle Andrzej zaproponowal, abySmy co$ zjedli w smazalni ryb. Byl
to bardzo dobry pomysl, po calym dniu spedzonym na plazy byliSmy
glodni i spragnieni.

Czas w kolejce uplynal na planowaniu menu.

Wiedzialem, co mam kupi¢ - pieknie wysmazong rybe, do tego frytki
i cole... Juz czulem ten smak.

ZamoOwilem danie, po chwili pani z okienka podala mi pokazna
porcje, ja natomiast siegnglem do Kkieszeni w poszukiwaniu

portfela...

Niestety po chwili zdalem sobie sprawe, ze nie mam przy sobie ani
grosza, portfel zostal w pokoju naszego hotelu.

Ratujac sytuacje spojrzalem blagalnie na Andrzeja i cicho
powiedzialem:

- Pozycz troche drobnych, bo zapomnialem pieniedzy.



W miedzyczasie pani z okienka zmienila sie z milej i uprzejmej na
opryskliwie pytajaca: ,Dlugo jeszcze? Nie widzi pan, jaka kolejka?
Prosze sie pospieszy¢!”

Troche mnie to speszylo, patrzac na Andrzeja wysyczalem przez
zeby:

- No stary, poSpiesz sie z tq kasg!

Jednak kazdy, kto cho¢ troche poznal Andrzeja wie, ze jest to
czlowiek o duzym poczuciu humoru i nie przepuscil jeszcze zadnej
okazji do zrobienia komus$ kawahu.

Ostatnio nawet zaczal zartowaé¢ z naszego szefa, no i mial potem
klopoty.

Sytuacja przy okienku nie kojarzyla mu sie z zadnymi klopotami,
wiec zaczal niewinnie, ale na tyle glosno, by by¢ slyszanym przez
wszystkich w poblizu:

- Kolega chcialby rybke? A kolega wie, ze za rybke trzeba zaplaci¢?

- Zadarmo umarlo! Kolega sie sphukal, a teraz sepi! Nieladnie!

Powiedzial to takim tonem, ze dookola rozlegl sie $miech, ja
natomiast stracilem ochote na danie rybne i powoli odwrocilem sie
w kierunku wyjscia.

- Nie wyglupiaj sie, zaplace za ciebie, a potem najwyzej
odpracujesz.



I znowu ten $miech. Nie wytrzymalem:

- OK. Nie musze nic jeSc.

Andrzej powoli zaczynal zdawaé sobie sprawe z tego, ze znowu
swoimi zartami sprawil komu$ przykro$¢ i probowat jako$§ to
odkreci¢ poprzez szybka zaplate za moja porcje. MilczeliSmy podczas
positku. Czulem, ze jestem mocno zdenerwowany. Chcialem ponadto

jako$ zrewanzowac sie za te zarty. Zaczalem rozmowe:

- Shuchaj, konczy sie nam powoli kasa, moze bySmy sprobowali co$
dorobic.

Andrzej popatrzyl na mnie dziwnie i odpowiedzial:

- Nie zamierzam pracowac na urlopie. Zreszta gdzie ty chcesz co$
dorobi¢, puknij sie w glowe i daj sobie spoko;.

Zaczalem mu dogryzac:

- No wiesz, jezeli nie masz zadnego pomystu, to jasne, ze nic nie
dorobisz. Musialbys sie tylko troche zastanowi¢, ale przeciez tobie
nie chce sie nawet myslec.

Popatrzyl na mnie spode lba i syknat:

- Geniusz finansowy sie znalazl, od siedmiu bolesci, he he he.

Odparlem spokojnie:



- Moze nie geniusz, ale jedno jest pewne: jutro zarobie 100 zl bez
twojej pomocy.

100 zt to akurat 3 porcje, wiec o godzinie 17.00 zapraszam was na
obiad i to nie sa ghupie zarty, jakie ty czesto serwujesz.

Andrzej przekrzywil glowe i popatrzyl na mnie. Dostrzeglem w jego
oczach nutke przekory.

- OK - odpart - jezeli zarobisz 100 zl, dam ci nastepne 100 zl, ale
jezeli ci sie nie uda, to ty bedziesz mi dtuzny.

Zawsze mi powtarzano: ,zakladaja sie oszusci i ghupcy”, jednak w tej
sytuacji chcialem mu udowodnié, ze sie myli.

- Dobra, umowa stoi!
Nastepnego dnia rano wstalem wczeéniej i udalem sie na podmiejski
targ. Po zastanowieniu sie nad problemem zarobienia 100 zl, mialem

wstepny plan.

Zaczalem szuka¢ $wiezych arbuzéw. Obszedlem targ chyba trzy razy
sprawdzajac ceny. Zatrzymalem sie przy jednym ze stoisk i spytalem:

- Poile arbuzy?

Sprzedawca spojrzal na mnie i powiedzial:

- Taki mlody, a ma juz problemy ze wzrokiem. Tam jest cena,
odparl wskazujac reka na mala karteczke: 3,50 zl za kilogram. -
Duzo ma pan tych arbuzow? - spytalem.



- Te, ktore pan widzi i jeszcze kilka w samochodzie.
- Potrzebuje 10 lub 15 arbuzow.

- Ile? Spytal zaskoczony.

- 15 arbuzow - odpowiedzialem.

Byl zadziwiony i zdezorientowany, zapewne pomyslal, ze robie go
w konia.

- Posluchaj, chlopcze, sprzedaje towar i nie mam ochoty na ghupie
zarty.

- Janie zartuje — odpartem.
- 15 arbuzow pod warunkiem, ze cena bedzie 2,70 zl za kilogram.
- Naprawde chcesz kupi¢ 15 arbuzéw? - spytal.

- Mobwie powaznie, prosze wybraé 15 sztuk i je zwazy¢.

Mialbym tez prosbe do pana. Prosze mi te arbuzy przywiezé
o godzinie 11:00 na molo. Popatrzyl na mnie zastanawiajac sie. Po
chwili odpowiedzial:

- To troche dziwne, ale dla ciebie zrobie wyjatek.

Wracajac do hotelu wstapilem do sklepu, gdzie sprzedawala nasza
znajoma. Po krotkiej, serdecznej rozmowie bylem wyposazony w:

- jednorazowe serwetki,
- skladany stolik,
- duzy noz,

- deske do krojenia,



- czysty bialy fartuch.

Nastepnie wrocilem do pokoju i razem z przyjaciolmi poszliémy co$
zjesc.

Podczas $niadania Andrzej byt ciekawy, co wymys$lilem.

- Duzisiaj jest twoj wielki dzien — powiedzial - tylko nie zaréb za
duzo, bo ci sie w glowie poprzewraca.
- Zgadza sie, dzisiaj zarobie 100 zl - odparlem i dodalem:

- Andrzej, nie my$lale$ o wycofaniu sie z wczorajszego zakladu? Na
twoim miejscu powaznie bym sie nad tym zastanowil.

- Chyba zartujesz — odpart - wiesz dobrze, ze nic nie zarobisz,
przestan sie zgrywac.

- Po $niadaniu idziemy na plaze, a ty co bedziesz robil?

- Ja bede zarabial pienigdze obok molo. Zaczynam o godzinie
11:00.

Koledzy popatrzyli na mnie, zdajac sobie powoli sprawe, ze
podchodze do tego powaznie.

- OK, trzymamy za Ciebie kciuki, cze$¢.
Niedaleko molo ustawilem stolik przykryty bialym obrusem.
Polozylem deske, no6z, serwetki obok ustawilem kartke z napisem:

,Swieze arbuzy za 1 zL.” Sprzedawca z arbuzami przyjechal
punktualnie. Spojrzal na mnie i powiedzial:

- Chlopcze, jestem ciekaw, czy uda ci sie je sprzedac.



- Zobaczymy! - odpowiedzialem.

Podnioslem jeden z arbuzow i pokroilem go na grube plastry,
rozlozylem na stoliku i czekalem. Ludzie przechodzili obojetnie nic
nie kupujac. Nagle zobaczylem przyjaciét idacych z kocami
i recznikami na plaze.

- No, kogo my tu widzimy. MysSlisz, ze na tych arbuzach co$
zarobisz?

- Tego nie wiem — odparlem - ale warto sprobowaé. Zaklad to
zaklad. Poczestujcie sie arbuzami, nie musicie za nie placic.

- Dobra, sta¢ mnie jeszcze na kawalek arbuza - odpart Andrzej,
kladac na stole zlotowke.

Bylo to dobre posuniecie, przyjaciele idac pasazem stali sie reklama
mojego stoiska. Nie musialem dlugo czekaé, aby arbuzy zaczely sie
sprzedawa¢. Po kilku godzinach wszystko zniklo. Zarobilem 137 zl.

Odnioslem stolik, przebralem sie i wrocilem na molo.

Podchodzac do przyjaciol, zauwazytem ciekawo$¢ w ich oczach.

- Zarobites calg sume?

- O wiele wiecej - odparlem usmiechajac sie do nich.

Andrzej byl troche zmieszany, jednak po chwili powiedzial:

- Gratuluje, bylem przekonany, ze to ja wygram ten zaklad.



Wyciagnal portfel i wreczyt mi banknot 100 zl.

Poczucie, ze zarobilem pieniagdze oraz wygralem zaklad,
spowodowalo, ze mialem bardzo dobry nastrdj, ktéry utrzymat sie do
konca urlopu w Kolobrzegu.
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;al zac_ﬁé za ;
pieniedzy ani pracy?

Jak zaczgC zarabia¢ nie majgc pieniedzy ani pracy?
Ksigzka ,Od ztotéwki do stéwki” jest szczegblnie polecana
dla oséb, kt6re nie majg pracy ani pieniedzy na zatozenie
wiasnej firmy. Pokaze Ci, jak realizacja prostych pomystéw
na Swiadczenie ustug, pomystow, ktdére nie wymagajg
prawie zadnych naktadoéw finansowych, moze prowadzic¢
do sukcesu. Ta ksigzka fantastycznie udowadnia, ze
CHCIEC TO MOC. Zaradno$¢ i optymizm autora, sposoby
radzenia sobie z pojawiajgcymi sie wyzwaniami, jakie
stosuje, sg bardzo motywujgce i inspirujgce. Publikacja ta
jest tez Swietnym materiatem dla nastolatkow, ktdrzy chcag
zarabiaC, a nie majg jeszcze zadnego wyksztatcenia czy

tez doswiadczenia zawodowego. Wszyscy, ktoérzy chcg dowiedzieé sie, jak wtasng
pomystowoscig, przedsiebiorczoscig i pracg zamieni¢ ztotbwke na stowke bardzo
skorzystaja z lektury tej (napisanej bardzo ciekawym stylem!) ksiazki. Swiadczenie
jakich ustug jest opisane publikacji? - Jak zaczaé zarabia¢ na myciu okien i witryn. -
Jak robi¢ to sprzatajgc biura. - Jak z zyskiem wynajmowacé dzieta sztuki. - Jak
zorganizowaC serwis komputerowy. - Jak zaczaé swiadczy¢ ustugi remontowe.
~Puste kieszenie nigdy nie powstrzymaty nikogo przed podjeciem dziatania. Moga to
zrobi¢ tylko puste gtowy i puste serca.” Norman Vincent Peale

Petng wersje ksigzki zamdwisz na stronie wydawnictwa Ztote Mysli

http://jak-zarabiac.zlotemysli.pl
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